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Digital Training Academy wspolnie z IAB Poland
Szkolenie ze sprzedazy reklamy internetowej dla
zaawansowanych

Poszerzanie wiedzy z zakresu dziatania rynku internetowego jest
kluczem do sukcesu w dzisiejszych czasach. Nawet najlepszy
sprzedawca moze czué sie zagubiony w labiryncie formatow i statystyk e-
reklamy oraz nie byé pewnym, jak rozmawia¢ i sprzedawaé powierzchnie
reklamowg swoim klientom. Ten jednodniowy, intensywny kurs dla
zaawansowanych pokaze, jakie doskonali¢ techniki sprzedazy reklamy w
sieci i zwiekszac¢ przychody.
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The kn()w]cdgc transfer business

Szkolenie Digital Search Academy w Warszawie przygotowane wspolnie z IAB Poland
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Find out more from our Academy managers today. Call 020 7244 9661, or email TheTeam@DigitalStrategyConsulting.com

Sprzedaz reklamy internetowej moze byc¢ nie
lada wyzwaniem nawet dla doSwiadczonego
sprzedawcy. Nowe modele sprzedazy,
bogactwo formatdw, niejasne dyskusje z
klientami, cata masa specjalistycznej
terminologii - to wszystko, jezeli dobrze nie
opanowane, moze zdecydowanie podkopac
pozycje dziatu sprzedazy. Dlatego
niezwykle wazne jest, by zrozumie¢,
czym rzadzi sie e-reklama i jakie sg
najskuteczniejsze techniki jej
sprzedazy.

Stworzylismy ten kurs po to, by pomoc
dziatom sprzedazy odnalez¢ sposoby na
zwickszenie przychodow z reklamy
online. Dzieki temu szkoleniu bedgy sie
Panistwo czu¢ pewnie w sprzedawaniu
powierzchni reklamowej 1 rozmowach z
klientami”

Pionier marketingu interaktywnego - Danny Meadows-Klue — wspéttworzyt organizacje

branzowe Internet Advertising Bureau w Wielkiej Brytanii i kilkunastu innych krajach
na Swiecie . 0d 2000 roku dzieli sie wiedzg z zakresu marketingu internetowego.

digital Media Sales Academy

Digital Media Sales Academy

Rozwigzaniem na palace problemy w zwiekszaniu przychodoéw z reklamy online jest nasz
jednodniowy, intensywny kurs Digital Media Sales Academy, ktory taczy w sobie czes¢
warsztatowa i konsultingowa. Dzieki tak skonstruowanemu szkoleniu w szybki sposob
poszerzg Panstwo swojg wiedze i umiejetnosci, zmienig nastawienie do sprzedazy online i na
bazie tego beda w stanie dramatycznie polepszy¢ pozycje firmy.

Nasze szkolenie dostepne jest dla przedstawicieli polskiego rynku 9 pazdziernika br. Kurs
obedzie sie w Warszawie w siedzibie IAB Polska. Kurs ma charakter zaawansowany i
kierowany jest gtéwnie do tych, ktérzy maja juz doSwiadczenie w sprzedaz reklamy
internetowe;j.

Przed kursem

e Wysylamy Panstwu broszurke na temat szkolenia

Wysytamy Panstwu analize potrzeb

Pytamy o dodatkowe zagadnienia, ktére chcieliby Panstwo omaéwic
Dopasowujemy kurs do Panstwa potrzeb

Kurs prowadzimy w jezyku angielskim z polskim wsparciem

W dniu kursu otrzymajg Panstwo pakiet materiatéw szkoleniowych, dodatkowe raporty i
dokumenty, ktére przydadza sie podczas sesji. Po kursie czeS¢ z materiatow szkoleniowych
dostepna bedzie na stronie internetowej. Znajdzie sie tez tam miejsce na dyskusje - beda
mogli Panstwo zadawac pytania prowadzacemu. Kurs konczy sie miedzynarodowym
certyfikatem Digital Training Academy.

Nasz zespot

Szkolenie poprowadzi top specjalista od marketingu internetowego Danny Meadows-Klue.
Nad przygotowaniem kursu czuwac bedzie Academy Manager. Dodatkowe materiaty
przygotuja analitycy Digital Training Academy.
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Digital Media Sales Academy
kurs zaawansowany

Kurs ze sprzedazy reklamy online na poziomie zaawansowanym kierowany jest do tych, ktorzy
maja juz doSwiadczenie w tej dziedzinie, a chcieliby swoje zdolnosci udoskonali¢ i pogtebic
wiedze na temat rozwoju rynku internetowego.

Wprowadzenie
® Co dziata a co nie dziata w marketingu internetowym?

e  Przewagi marketingu internetowego nad innymi formami promocji

e Trojkat sprzedazy: wiedza o produkcie, taktyki sprzedazy i strategie, podejscie i cele

e  Terminologia: nowe terminy, nowe zjawiska

e Ciekawe informacje, ktore mogg Panstwo wykorzysta¢ w rozmowach z klientami
Badania

®  Zrozumienie zmian, jakie przynosi boom w szerokopasmowych tgczach
internetowych: zmiany w zachowaniach konsumentéw, przetozenie na sposoby
reklamowania produktéw

e  Wydatki na reklame internetowa, trendy

Kreacje reklamowe
e  Poglebienie wiedzy: potencjat poszczegblnych formatéw reklamowych, oméwienie
teorii marketingowych i celow kampanii reklamowych
e Wybor formatow
Jakie formaty wykorzystywac i do jakich zastosowan

Zarzadzanie kampaniami reklamowymi

e  Cykl zycia reklamy internetowej
Statystyki i prowadzenie kampanii. W tej czesSci warsztatow omowimy zaawansowane
sposoby prowadzenia kampanii reklamowych online, obliczania skutecznosci
kampanii po jej przeprowadzeniu. Analiza pracy zespotu sprzedazy
Raportowanie i analiza danych
Podczas tych warsztatow oméwmy formaty przesytania danych do klientéw po
przeprowadzeniu kampanii. Podpowiemy, czego klienci oczekuja i jakiego typu
raporty najlepiej im wysytaé.

Sprzedaz reklamy online
e Jak sprzedawac powierzchnie reklamowa
Cechy i zalety reklamowania sie w internecie i wptyw reklamy online na marke
klienta.
e Refleksje nad wtasng ofertg sprzedazy
Budowanie narzedzi do zarzadzania sprzedazy

Digital Media Sales Academy

Rozw6j w planowaniu mediow

®  Najnowsze badania i trendy
Pokazemy, jak zmienia sie podejscie do planowania mediéw i jakie ma to
konsekwencje dla sprzedazy

®  Planowanie
Jak rozwija sie targetowanie mediow

e  Nowy media mix
Nowe badania z 'media-neutral planning'

*  Nowe modele sprzedazy powierzchni online
Analiza modeli CPC i CPM i konsekwencji prowadzenia kampanii w tych modelach

Wprowadzanie tradycyjnych teorii do marketingu online
® Klasyczne teorie marketingowe
Wiedza niezbedna dla dziatow sprzedazy
e  (Cele kampanii reklamowych online
Patrzymy na to, czego poszukuja klienci i jak sprosta¢ ich wymaganiom
e  Paradoks marki
Badamy, jaki wplyw ma internet na marketing bezposredni i budowanie marki

Po stronie klienta
®  Plan marketingowy
e  Podczas warsztatow w grupach omowimy, jak przygotowywac kampanie i jakie cele
stawiajg sobie klienci
e Klienci klientow
Elementy drogi, jaka wykonyja konsumeci zainteresowani produktami naszych
klientow

Przyszte zmiany
e  Najnowsze trendy
Analizujemy najwazniejsze trendy w marketingu interaktywnym, wyjasniajac, jaki
bedg miaty wptyw dla catej branzy a w szczegdlnosci dla dziatéw sprzedazy.

Konstruktywna krytyka
e Klinika sprzedazy - analizujemy Panstwa podejScie i sugerujemy sposoby, w jaki je
udoskonali¢
o Pytania i odpowiedzi

Po kursie bedg mogli Panstwo dalej prowadzi¢ dyskusje na stronie internetowej szkolenia

Kurs konczy sie miedzynarodowym certyfikatem Digital Training Academy

Po ukonczeniu kursu zostang Panstwo zapisani na Graduate Programme, w ramach ktérego
beda Panstwo bezptatnie otrzymywac dodatkowe badania i raporty.
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Materialy szkoleniowe

Kazdy z uczestnikow szkolenia otrzyma specjalny folder z
materiatami Digital Training Academy . Bedzie on zawierat
materiaty szkoleniowe, raporty, rekomendowane lektury, itp.
Folder stuzy¢ bedzie jako "podreczna biblia" o sprzedazy e-
reklamy, w ktorej podczas warsztatéw zanotujg Panstwo
najpotrzebniejsze rzeczy wymagajgce zmiany w Panstwa
technice sprzedazy.

Zawita terminologia

Na naszych kursach moéwimy w sposob jasny i prosty.
Wyjasniamy najnowsze terminy z marketingu
interaktywnego. Pokazujemy tez, jak prowadzi¢ rozmowy z
klientami.

Certyfikaty
Kazdy z naszych kursow konczy sie otrzymaniem
miedzynarodowego certyfikatu Digital Training Academy.

Nasz kursy prowadzone sg na 3 poziomach:
Podstawowych
Zaawansowanym

Eksperckim

Zapisz sie!

Media Sales Academy

Prosze o zapisanie mnie na kurs.

Podpis
Imie i nazwisko
Firma

Data

Koszt kursu wynosi 900 zt dla cztonkéw i 0s6b wspierajacych IAB Poland. Dla pozostatych
uczestnikow - 1350zt. Ptatnosci przyjmuje biuro IAB Poland (022) 610 62 10 email:
awatla@iab.com.pl. Wiecej informacji o kursie udziela Marcin Kilinski
theteam@DigitalStrategyConsulting.com

Liczba miejsc ograniczona (25 miejsc)

Co dalej?

1. Wyslij zgtoszenie do IAB Polska
2. Jezeli masz jakies dodatkowe pytania, skontaktuj sie z Marcinem Kilinskim

Oprocz szkolen dostepnych dla szerokiego grona oferujemy
rowniez kursy wewnetrzne dla firm i projekty konsultingowe
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Making sense of a digital world
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